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Was geht dir durch den Kopt, wenn du an Versicherungen denkst?

Fur mich gibt es zwei Dinge, fur die man im Leben eines Menschen vorsorgen sollte. Zuallererst geht es flir mich neben dem Thema
Versicherungen um Gesundheit und Gesundheitsvorsorge. Direkt danach kommt derjenige ins Spiel, der Finanzvermogens oder
auch Versicherungsberatung realisiert. Nach der gesundheitlichen Vorsorge kommt aus meiner Sicht also sofort die finanzielle

Vorsorge.
Wer inspiriert dich?

Mich inspirieren insbesondere Menschen, die gro8e Ideen haben. Die den Status quo nicht als gegeben hinnehmen, sondern
darlber hinausdenken und sich uberlegen, was genau ubermorgen anders sein kdnnte, oder wie die Welt durch Produkte und
Dienstleistungen verbessert werden konnte. In gewisser Weise ist das auch der Antrieb meines Tuns.

99 Menschen, die liberlegen, was genau libermorgen anders sein kénnte”

Was wird deiner Meinung nach in den nachsten fiinf Jahren zum Thema Vergtitung auf die Finanzbranche zukommen?

Ich glaube, dass in den nachsten Jahren verschiedene Vergltungsmodelle von Vermittlern nebeneinander existieren werden, um
allen eine Finanz- und Vorsorgeberatung zu ermdglichen. Nach den bisherigen Erfahrungen halte ich das fur den richtigen Weg. In
welche Richtung sich die Gesetzgebung langfristig entwickeln wird, kann ich allerdings noch nicht absehen.

99 Hier liegt die Bedeutung eines jeden Vermittlers in der Finanz- und Versicherungsbranche®

Enthalt in deinen Augen die Aussage, dass wir in der Branche nicht den ,,Arsch in der Hose“ haben, den Kund:innen klar zu sagen,
was wir kosten und was unsere Dienstleistung wert ist, einen wahren Kern?

Ich wurde es anders formulieren, aber sicher ist da was Wahres dran. Andererseits bin ich mir sicher, dass ein sehr grof3er Teil der
Kunden weil, dass Uber die Beitrage auch der Vermittler sein Entgelt bekommt. Und welchen Ertrag hat ein Unternehmer nachher
genau? Das ist fur die Kunden nicht transparent, auch nicht bei Handwerkern zum Beispiel. Ich sehe keinen Grund, warum aus
einer Art Misstrauens-Vermutung Vermittler die ersten Unternehmer sein sollten, die ihre Ertrage komplett offen legen.
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MEHR INFOS? JETZT KOSTENLOS UNSEREN NEWSLETTER ABONNIEREN! \

Welche Anséatze und Losungen siehst du, um die Akzeptanz ftir Honorarberatung in Deutschland zu steigern?

Ich bin der festen Uberzeugung, dass sich die Honorarberatung einen langfristigen Platz als Verglitungsmodell erarbeiten wird.
Ebenso Uberzeugt bin ich davon, dass die Provisions- beziehungsweise Courtageberatung den Vermittlern und Kunden erhalten
bleibt. In beiden Verglitungsmodellen kann dem Kunden eine bedarfsorientierte, professionelle und wertbewusste Beratung
angeboten werden. Genau hier liegt die Bedeutung eines jeden Vermittlers in der Finanz- und Versicherungsbranche.

Uber den Interviewpartner

Steffen Ritter ist Wirtschaftstrainer, Wirtschaftsautor und Redner. Er ist auRerdem Geschaftsfuhrer des Institut Ritter.

Uber die Autoren

Tim Schreitmiller ist digitaler Stratege mit Versicherungs-Know-how von der LV 1871. Stephan Busch ist Versicherungsmakler und
Inhaber von Progress Finanzplaner. Tim und Stephan sind die Kopfe von CoachMeNetto.
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